Walter Muff. Gemmologe,

Jeder Edelstein ist ein Unikat der Na-
tur, geprigt duch die Ausstrahlung seiner
Form und Farbe. Als Geschenk, von der
Preisklasse unabhiingig, entfalten die Pre-
tiosen unerreichte Symbolkraft. Sei es bei
der Geburt eines Kindes, als Liebesbeweis
oder einfach spontan. Oder wie es Mari-
lyn Monroe sagte: « Diamonds are a girl’s
best friend!»

Je nach Kulturkreis unterstreicht ech-
ter Schmuck die Persénlichkeit, provo-
ziert Gefiihle oder ist als Prestigetriiger
begehrt. Sehr feine Objekte sind auch
Ausdruck von Understatement und gu-
tem Geschmack.
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von bedeutenden Farbsteinen. Das GIA-
Labor in New York ist fiihrend bei der
Graduierung von Diamanten. Kompli-
zierte, zerstorungsfreie Methoden gelan-
gen zum Einsatz, um raffinierten Imita-
tionen und Synthesen auf die Spur zu
kommen.

Sachkundige Juweliere und Hiindler
fithren Schitzungen durch - sei es fiir ei-
ne saubere Inventarisierung, fiir die Ver-
sicherung, bei Erbteilungen oder Liqui-
dationen. Je nach Zweck der Schiitzung
wird der reine Materialwert oder ein Wie-
derbeschaffungswert ermittelt.

Da der eigentliche Handel sehr diskret
funktioniert, ist die Transparenz des
Marktes sehr gering. Eigentliche Bérsen
mit publizierten Preisen fehlen. Einzig bei
Auktionen kénnen 6ffentliche Preise ana-
lysiert werden. Dies gestaltet die Ein-
schitzung der Situation fiir Privatperso-
nen édusserst schwierig. Nur stéindig mit
verschiedenen Miirkten in Verbindung
stehende Hindler vermogen Preise ver-
niinftig einzustufen.

glich : =
Auge des Handlers femstc Nuancen so-
fort zu erfassen und in die Reihe der frii-
her gewonnenen Eindriicke emzuordne_n.

Lebenslanglich im Safe

Oft fristen wertvolle Schmuckstiicke
tiber viele Jahre ein dunkles Dasein im
Safe. Erst bei der Durchsicht der Depots
nach Erbgingen oder in konjunkturell
schwierigen Zeiten werden sie hervorge-
holt. Ein Wiederverkauf ist gerade dann
nicht immer einfach. Die einzige Zahl, die
Verkaufswillige oft nur kennen, ist der ur-
spriinglich bezahlte Preis. Genau wie bei
Wertpapieren unterliegt jedoch der Edel-
steinmarkt stiindigen Schwankungen, die
wegen der geringen Markttransparenz
meist nur von Insidern verfolgt werden
konnen. Edelsteinpreise sind Dollarprei-
se, die bei Kursschwankungen nach eini-
gen Jahren zu massiven Verdinderungen
fithren kénnen.
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stisch sind, kann unter 'Umst!lnden bei
einem Wiederverkauf ein betriichtlicher
Liebhaberbonus erzielt werden.

Verkauf an Auktionen
oder an Handler?

Potentielle Riickkiiufer miissen iiber
betrichtliche Eigenmittel verfiigen. Des-
halb erstaunt es kaum, dass es oft schwer-
fillt, ein faires Angebot zu bekommen.
Ein Wiederverkauf im Bekanntenkreis
oder via Zeitungsannoncen scheitert viel-
fach am Vertrauen. Auktionshiuser ak-
zeptieren sehr oft nur allerfeinste Objek-
te zu tiefen Limiten und zu betrichtlichen

hﬂuﬁg nicht mit den sogenannten alten
(«old mine») Edelsteinen mithalten kann,
kann es fiir den Hiindler interessant sein,
solche Objekte anzukaufen.

Im Gegensatz zu herkémmlichen Ka-
pitalanlagen tragen weder Edelsteine
noch Schmuckstiicke Zinsen, ausser sie
werden getragen! Der Kauf oder Besitz
von Pretiosen hat viel mehr mit Symbol-
kraft und Lebensfreude zu tun und weni-
ger, als frither oft behauptet wurde, mit
Anlagestrategie oder Spekulation. o
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